
 های فروشبرای سنجش نسبت ثبت اطلاعات فرم 

 
  شود.گفته میجویندگی به عملیات یافتن مشتری از منابع مختلف  ✓
 شود که آمادگی لازم برای خرید را دارد.مشتری واجد شرایط به مشتری گفته می ✓
مثل و جهت تکمیل فرآیند فروش مرحله پس از فروش در شامل کلیه کارهایی که عملیات فروش  ✓

 گیرد.کتور، دریافت وجه، ارسال کالا و ... انجام میهماهنگی جهت صدور فا
شود. مثل شود که به کار یک بازاریابی تلفنی مربوط نمیکارهای غیر مرتبط به هر کاری گفته می ✓

 یا پذیرایی از میهمان و ... های منشیپاسخگویی به تماس
ها باید تغییراتی دهد که در کدام قسمتماه کاری به شما نشان میجدول پس از یک هفته یا یک این ✓

 ایجاد کنید تا بازدهی کار شما بالاتر رود.

 

 

 

 

 :جمع ساعات دی:های وروتعداد تماس
  تعداد مشتریان واجد شرایط:

 :جمع ساعات وجی:ی خرهاتماس دتعدا
  تعداد مشتریان واجد شرایط:

  های تنظیم شده:تعداد قرار ملاقات
 های منعقد شده:تعداد قرارداد های حضوری:تعداد قرار ملاقات

 های منعقد شده:تعداد قرارداد های پیگیری:تعداد تماس
 های منعقد شده:تعداد قرارداد :که صرف پیگیری شده ساعاتی

 های منعقد شده:تعداد قرارداد ن قرار داد شده:ساعاتی که صرف بست
 تعداد مشتریان واجد شرایط: ساعاتی که صرف جویندگی شده:

  صرف انجام عملیات فروش شده:که ساعاتی 
  ساعاتی که صرف استراحت شده:

  ساعاتی که صرف انجام کارهای غیر مرطبت شده:
  


